DETTA AR EN ANNONS FRAN SVENSKA MARKAVTAL

Svenska Markavtal
grundar i 6dmjukhet,
respekt och tydlighet

Pa fem ar har Svenska Markavtal genererat 50 000 mark-,
nyttjanderdatts- eller arrendeavtal och skapat intaktsmojligheter
pa flera miljarder kronor at sina uppdragsgivare. Bakom fram-
gdngarna ligger manga personliga méten som bygger pa att
skapa god dialog, forstdelse och langsiktigt fortroende.
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venska Markavtal ar ett rikstickande fore-

tag som erbjuder tjanster inom markfor-

handling for byggande av fornybar energi

som vindkraft och solkraft samt digital
infrastruktur som fibernét och 5G.

— Nér man behover bygga sddana strukturer
maste man sikerstélla att man har tillstdnd i
ordning med markupplételseavtal. Vi tar kontakt
med foretag och fastighetsdgare med flera, pre-
senterar projekten och fir dem godkéiinda si att de
kan g vidare till byggbara projekt, siger Fredrik
Ericsson grundare, dgare och vd.

Personliga moten skapar fortroende
Svenska Markavtal bestir av tolv anstéllda,
senior personal med mangérig erfarenhet av
forhandlingar pa landsbygden dér det méste
finnas avtal med varje fastighet.

— Vi har en vil utvecklad modell som vi jobbar

efter. Vi gor personliga moten dér vi agerar som
en neutral part mellan markagare och den aktor
som vill gora en byggnation. Det gor att dem vi
pratar med stéller alla fragor de vill till oss i lugn
och ro, de kiinner sig inte hetsade. Vi far alla fra-
gor som vi kan jobba med och skapar fortroende
och det gor att vi nér vara mal, siger Fredrik.

Odmjukhet, respekt och tydlighet &r Svenska
Markavtals ledord och ocksa det som ger fram-
géngar for foretaget.

— Det ar vi som kommer med uppdrag och
exempelvis informerar markégarna att har
planerar vi att bygga en vindkraftspark. For
att skapa fortroende med markéagaren géller
det att visa 6dmjukhet, respekt, forstielse och
tydlighet. Avtalen skrivs ibland p& upp till 50 ar
och det ar viktigt att det finns ett fortroende och
en god dialog mellan projekterande bolag och
markégare, siger Fredrik.

Framforallt fornybar energi som vindkraft

FAKTA OM SVENSKA MARKAVTAL

maste byggas ut om vi ska né energimélen

pa fordubblad kapacitet till 2045. Vid vind-
kraftutbyggnaden finns stora ersittningar for
markégare och d& ar det viktigt att man kénner
till vad det 4r man séger ja eller nej till.

— Vi dker ut i regn, vind och sn6 och besoker
markégaren pé plats for att noggrant ga igenom
vad det ar for forslag som finns. Vi kéinner oss
ndojda forst ndr vi vet att markigarna kénner att
de har fétt hela historien och kan ta ett beslut efter
det, siger Fredrik och fortsétter:

— Vi dr vinner med alla manniskor vi skrivit
avtal med, det kénns vildigt bra och fint. ¢

Svenska Markavtal ar ett rikstackande konsultféretag med huvudkontor i Goteborg
som erbjuder beredningsresurser inom byggande av vindkraft, solkraft och digital
infrastruktur. Vart arbete har mojliggjort hundratals fardigstallda projekt inom
fiber, 5G- och vindkraftsutbyggnad. Las mer pa: markavtal.se




